UN VENDEDOR

EXITOSO?

Muchos piensan que ser un buen vendedor es un reto muy dificil. Lo
cierto es que existen herramientas para desarrollar las habilidades
que se necesitan para tener éxito en las ventas y la Camara de
Comercio de Cali las tiene a tu disposicion en los webinars y cursos
que brinda el Campus Virtual, la mayoria de ellos, de manera gratuita.
A continuacion, te presentamos las claves que nos compartiod Jorge
Luis Sanchez, unos de los expertos del Campus Virtual.
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Tener un porque .
Para ser buen vendedor €s n’%citegs y
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mas impor impulse a levantarse S vida y para S atat eropara
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Tener mente de aprendiz
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de organi2acion

o de todo buen vendedor
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EL principi
es establecer metas

formulados con la meto
| se lee como
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Un gran vendtgd; puesto 3 gana, identificado, se inspira con personajes Especificos, Medibles, Alcanzables,
de valory € jos algunas como Tony Robins o Brian Tracy y se Retadores y con un Tiempo

determinado para alcanzarlos). Y como

no basta con tener claro qué se qu}erz
lograr, es fundamental fonuLar cor\;:\ar
lograrlo. Para lo cual sera clave co _al
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actividades y sus indicadores dia a dia

\ semana a semana.

sabiendo qQué en

capacita en aquellos aspectos
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pueden impactar su desempefio en
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Sumate a una comunidad de mas
de 56.000 usuarios y aprovecha los
p servicios gratuitos de formacion que
Conocer muy bien sy propuesta ! te brind gl Ca de C naq
de valor y cree en ella Ser capaz de hacer amigos Y e rlq 3 la Camara de omerC|o
Para nadie es un generar empatia con las personas de Cali para aprender y aplicar
SEecreto que herramientas Utiles en ejes tematicos
muy dificil vender algo qfe noesseu“:a Los mejores vendedores son gauellos administrativos comerciJales
conoce al detalle o en | i se concentran en , . o . .
oqu ue primero .
se cree. Por ello, es fu”da?n:n':;[ gnte\?xder muy bien as necesidades ZI::rr;CIoetrrc(stS: operacionales, tributarios,
conocer el detalle de cada aspecto de su potencial cliente, ast como :
que configura su oferta de valor para sus dolores en |0 laboral e mclu_SOde Conoce la oferta del Campus Virtual
el cliente final, incluyendo cifras y sus intereses personalgs- A partgr aqui: campusvirtual.ccc.org.co
evidencias de los éxjt nocimiento pueden gener
95 que otros han ese €0 laciones orientadas \\

alcanzado con ese bien o servicio.
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