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El poder de los datos para
transformar el ecosistema
emprendedor

Desde el ano 2021, la Camara de Comercio De manera complementaria,

de Cali es aliada estratégica de KPMG en |a también participa como aliada

elaboracion del Colombia Tech Report, e local de StartupBlink, la plataforma

estudio nacional de referencia que analiza que elabora anualmente el Global

el estado y la evolucion del ecosistema de Startup Ecosystem Index Report, el

emprendimiento tecnoldgico en el pais. ranking mas amplio a nivel mundial
sobre ecosistemas de startups.

Gracias a la participacion en ambos estudios, se ha consolidado una vision integral
y comparativa del ecosistema caleno y vallecaucano, posicionandolo con evidencia
tanto en el contexto nacional como en el escenario global.

Hitos desde 2021

Escalada de +50 posiciones desde el ingreso en
el ranking de StartupBlink en 2021.

Posicionamiento de sectores estratégicos

II Ascenso en la etapa de evolucion del ecosistema
1 (pasamos de “En desarrollo” a “Establecido”).
“ (Fintech, Foodtech, HealthTech).
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Metodologia:
;Qué mide el

Colombia

El Colombia Tech Report (CTR) es el
principal estudio nacional sobre Startups.
Se construye con base en un formulario
en linea diligenciado por actores del
ecosistema, incluyendo fundadores,
lideres de aceleradoras, inversionistas,
universidades, entre otros.

Segiin KPMG y sus aliados en el CTR 2024,

una Startup se define como:

Tech Report?

Esta metodologia participativa
permite capturar informacion directa
desde quienes estan construyendo

el tejido emprendedor tech del pais.

COLOMBIA
[J3H, REPORT

={NI=4p

Una empresa emergente con
menos de 15 anos de creacion

Con un mindset innovadory la

- 2

tecnologia como niicleo del negocio Y

-

R A

"y

Que posea un potencial de
escalabilidad y crecimiento
sostenido o exponencial

S
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Variables analizadas:

g S
4 ) 4 )

Modelos de negocio (B2B, B2C, Acceso a capital y resultados
hibridos), ventas, empleados de inversion
. J . J
: zh o o \
Participacion femenina Vinculacion con redes de soporte
y liderazgo (aceleradoras, incubadoras)
\_ J \_ J
4 N\ ’n\ p
Uso de tecnologias emergentes Caracterizacion de founders
(como 1A) (género, edad, profesion)
\_ J \_ J

En la edicion 2024-2025:

Esto representa

— Se mapearon: — — De las cuales: ——— ~ Oncrecimiente del: T
2.216 | | 235 +75%
empresas de - — —| Startups estan oy o
base tecnolégica activas en Caliy respecto a 2023 (el mayor
en Colombia. el Valle del Cauca, crecimiento del pais).

N

Ag traction
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Crecimiento comparativo con las principales ciudades del pais:

Bogota m

Barranquilla

Medellin

1IN +75,3%

10% 20%  30% 40% 50% 60% 70% 80%

Resultados - Cali en cifras:
un ecosistemad consolidado

Perfil de las startups:

= ©) ) — (o) \ — (o) \
1% 72% 44%
Tienen modelos B2B Integran IA en sus Ya tienen presencia
total o parcialmente, soluciones (crecimiento internacional.
los mas escalables. del 31% respecto a 2023).

Inversion en el ecosistema:

Las startups lograron capturar USD 9.9 millones en inversion de riesgo en 2024.
+4.2% frente a 2023, en contraste con otras ciudades:

B Bogota (+67%)

W Cali (+42%)

B Barranquilla (-26%) l

B Medellin (-80%)

-60% -40% -20%

-80% 0% 20% 40% 60% 80%
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Sectores lideres:

Saas Fintech Gestion de negocios

Sectores emergentes:

Agrifoodtech, Bioeconomiay Healthtech
%’ Impulsados por el potencial agricola, la COP16 y el
posicionamiento de Cali en sostenibilidad y salud.

Posicionamiento internacional 2025:

#3 Colombia

#277 en el StartupBlink Global
Ranking 2025 (+4 posiciones
respecto a 2024).

(ciudades de 2-10M habitantes).

#13 Sudamerica

Cali se posiciona al nivel de ecosistemas
como Liverpool (UK), Florianopolis (BR)
y Leipzig (ALE). Considerados como
ecosistemas establecidos.

Fuente: The Global Startup Ecosystem Index Report
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Descafios del ecosistema
tech caleno

Financiamiento limitado y poco diversificado

70% de las startups no ha recibido
financiamiento externo (vs. 51%
promedio nacional).

72% senala como principal fuente de
inversion a familiay amigos.

54% se ha financiado con recursos
propios (bootstrapping).

@® 57%delosfundadores ha quebrado entre
=Rl 1y 3veces(vs.47% promedio nacional).

O— 55% identifica la sostenibilidad financiera
- E como razon clave de fracaso.

b 45% atribuye el fracaso a no lograr el
product-market fit.
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Brechas de género persistentes

Un zoom en Deeptech

Los desafios dentro del ecosistema Tech
varian segun el tipo de emprendimiento.
En particular, el sector DeepTech enfrenta
complejidades mucho mas profundas,
debido a su estrecha relacion con la
cienciay la tecnologia avanzada.

Segln el informe SCIENCEPRENEURS
2024, |as startups DeepTech se basan en
investigacion cientifica de alto nivel

@ Camarade
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@ 550 25% de las startups tiene mujeres
lﬂ\ como fundadoras.

39% de las startups tienen menos del 25% de
sus cargos de liderazgo ocupados por mujeres.

23% no ha participado en ninguna iniciativa
de incubacion, aceleracion o alglin otro apoyo
institucional (vs.18% promedio nacional).

iniciativas que deben mejorar la calidad de

l ]‘ 22% identifica como principal desafio de las
las opciones de financiamiento que ofrecen.

54% no hatenido ningln apoyo de la
academia, especialmente universidades.

-como biotecnologia, inteligencia
artificial o nuevos materiales-y
buscan resolver problemas complejos
con soluciones disruptivas.

Su desarrollo exige ciclos mas largos,
validacion técnica rigurosa, talento
altamente especializado y una
inversion considerable desde etapas
tempranas.




;Cuantas hay

en Colombiayen
que se especializan?

Segln la encuesta de Sciencepreneurs 2024, en Colombia existen 49 Startups
DeepTech activas, que representa un crecimiento del 56% en el nUmero de
empresas frente al ano anterior. Estas startups han generado:

S

. -
+500 |

Empleos

Distribucion geografica:

Medellin
(32,7%)

Representa el 8,2%,
con un gran potencial
de crecimiento.

— — — o— — — m— — — — — m— ]

Cali 0

Barranquilla, Bucaramanga,
Cali, Pereiray otras: menos
del 10% cada una.

@ Camarade
Comercio de Cali

+60M USD

En capital levantado

Q00000

WWW.CCC.0rg.co



Verticales de especializacion:

Salud

Energiay movilidad

Sostenibilidad

AgriFoodTech PASRSY

5% 10% 15%  20% 25%  30%

4 - - . °
.’O . Estas areas estan alineadas con sectores clave de Caliy el Valle del Cauca
-9+ Ccomo agroindustria, bioeconomia, y salud.

;Que desafios enfrentan las Deeptech?

Acceso limitado a capital de riesgo:
principal barrera (68%). La mayoria de Startups
estan en presemilla o semillay enfrentan baja
presencia de fondos especializados.

Falta de infraestructura para prototipado:
cerca del 30% no cuenta con un prototipo
funcional, por falta de laboratorios, equipos
y altos costos técnicos.

Bajo acompanamiento especializado:
La mayoria accede a programas generales,
sin enfoque en DeepTech.

Vacios y barreras regulatorias: existen cuellos
® de botella que retrasan la aprobacion de
==R productos innovadores y desincentiva la
inversion temprana en tecnologia disruptiva.

@) Desconexion entre cienciay negocio: predominan perfiles
T\ cientificos, pero faltan habilidades en gestion empresarial,
estrategia comercial y levantamiento de inversion.
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;Queé se debe hacer

en el ecosistema
cdel Valle del Cauca??

i a O
| Ilﬂ | =0 ’

Fortalecer infraestructuras Crear fondos regionales
compartidas (laboratorios, de inversion DeepTech
centros de prototipado). con apoyo publico-privado.

N — S

Fomentar spin-offs desde Conectar ciencia con
las universidades. industria, impulsando
rutas de comercializacion.

*O‘ El Valle tiene talento, conocimiento y sectores estratégicos.
Falta articular capacidades con recursos y redes de valor para
convertirse en nodo lider de ciencia aplicada.

Soluciones parao
el ecosistema

Lo que se esta haciendo para afrontar los desafios del ecosistema TECH:

Financiamiento limitado y alta tasa de fracaso

Frente a este reto, la Camara de Iniciativas como Capital House y el
Comercio de Cali ha liderado programas programa Citrus Tech, han fortalecido
de educacion financiera, alistamiento y la capacidad de fundraising y la
conexiones de capital, las cuales han conexion efectiva con inversionistas,
permitido que mas startups pasen de reduciendo la vulnerabilidad
depender Unicamente de recursos financiera de los emprendedores.
bropios o familiares a estar preparadas

para levantar inversion en condiciones

competitivas.
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Brechas de género persistentes

— Para cerrar estas brechas: — — Programas de S
3 4
Iq CCC elevando la fOI‘mCI.CIO!‘\ de
lanz6 Epic Angels LATAM | —Fean:[;wl ipnaaCIeOnn_ 1 Inversionistas
junto a la Alcaldia de Cali del 26% al 61% en un ano.

— Avanzando en operaciones con:

Salva Health v Refurbi

fortaleciendo el rol de mujeres lideres,
con propdsito y vision de impacto.

\.

\

Débil conexion con el soporte institucional

La CCC ha respondido con una oferta
robusta de programas de aceleraciony
conexion, entre ellos Polux, que ademas
de formar angeles inversionistas y
facilitar conexiones tempranas, facilitd

la constitucion del vehiculo de inversion
Pacific Ventures, disenado para
movilizar capital inteligente en la region.

Startups: las protagonistas
del crecimiento

Sector: AdTech

Opran
-
=

re

Calipso

Comunicaciones S.A.

__Laredya concreto su
primera inversion en

MUTA

(Ganadora en Capital
Summit 2024)

\.

A esto se suma la Ruta Fintech
Empresarial (adopcion de tecnologias
financieras en MiPymes) y espacios
de formacion, que conecta al
ecosistema con instrumentos de
financiamiento mas sofisticados.

.. smart

commerce

¢ |oT Solutions =

Smart Commerce

[=]
[=]

=]
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Datamarket/Negocios
Digitales de Ameérica

o210
[=]
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Sector: AgTech
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Colbits S.A.S

Sector: Ciberseguridad
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Cinetix ColombiaS.A.S
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Sector: EdTech

Sector: DeepTech
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Voltio Energia
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Sector: Entretenimiento
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I Truora

Truora

Sector: FoodTech
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Sector: HealtTech

life4

SummarSalud S.A.S

« Kurati

Kurati

Soluciones tecnologicas
paralasalud S.A.S

»Salud
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Farmachain

—__— Serenity

TeKer Serenity Plus

Teker

@é

Elder Link

J
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Vibe Consulting
S.A.S
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Genia Tecnologia S.A.S

MV PERCEPTION stratecico
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Technologies
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Sector: InsurTech Sector: LogTech
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Del diagnostico o
la accion colectiva

El Colombia Tech Report no solo presenta
datos: es una hoja de ruta construida de
manera colaborativa para fortalecer el
ecosistema de emprendimiento
tecnologico de Caliy del pais. Este
informe es posible gracias a los actores
que comparten sus datos.

Por eso, es fundamental que cada actor
del ecosistema sume sus esfuerzos, no
solo para transformar la realidad, sino
también para construir conocimiento
colectivo que guie mejores decisiones.

Como hito estructural dentro de la accion colectiva:

— La estrategia

se ha consolidado en como
el Valle del Cauca

. Y,

-La CCC ~

junto con la Gobernacion del

alineado recursos y programas
que fortalecen al ecosistema,

it
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Esta metodologia participativa
permite capturar informacion directa
desde quienes estan construyendo

el tejido emprendedor tech del pais.

Los resultados evidencian avances
importantes, pero también desafios
que requieren una accion decidida,
articuladay sostenida.

— La plataforma de articulacion —
publico-privada para el

financiamiento
e innovacion

— permitiendo escalar su —
vision hacia una mas

| competitiva,

inclusivay con acceso real a
instrumentos de inversion.
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Propuestas para fortalecer el ecosistema:

Sector publico

, 1! |

Disenar incentivos fiscales y financieros
para startups en etapas tempranas.

f S \

Crear mecanismos de inversion publicay
cofinanciacion inteligente, conectados a
resultados de escalamiento.

@)
. IR \ |

Implementar politicas con enfoque de
género y diversidad que cierren las
brechas en liderazgo y acceso a capital.

e e '

Fortalecer lainversion en CTl y modernizar
el marco regulatorio para deeptechy
empresas intensivas en conocimiento

Sector privado

Ampliar y diversificar las fuentes Fortalecer el acompanamiento
de financiamiento, incluyendo en etapas clave como el

fondos angel, capital de riesgo product-market fit y promover
regional y vehiculos de Corporate programas que reduzcan la tasa
Venture Capital (CVQ), de fracaso y mejoren la
promoviendo que grandes sostenibilidad financiera.

empresas tradicionales inviertan
en startups como parte de sus
estrategias de innovacion abierta.
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Sector privado

Impulsar mecanismos de compras
corporativas a Startups,
vinculando emprendimientos
como proveedores de soluciones
tecnologicas a través de pilotos,
validaciones comercialesy
convocatorias de innovacion.

Camarade
Comercio de Cali

A\

Apostar por liderazgos diversosy
equipos inclusivos, incorporando
mujeres en roles estratégicos.




Redes de apoyo y academia

@) Articular mejor la oferta universitaria con las
’n\ necesidades reales de |as startups.

Desarrollar programas de incubacion, mentoriay acceso a redes
que sean mas accesibles y con mas opciones de financiamiento.

I Establecer métricas e indicadores comunes de impacto, que
I 1 permitan alinear los esfuerzos institucionales y evaluar su

contribucion real a la sostenibilidad de las startups (e%. empleo
generado, inversion captada, patentes, exportaciones).

La apuesta de la Camara de Comercio de Cali no se limita a resolver
brechas puntuales, sino a impulsar un ecosistema con nuevas apuestas
sostenibles, entre ellas:

: S \

Movilizacidn de capital con
enfoque de Triple impacto.

S \

Consolidacion de vehiculos de inversion
regionales (Pacific Ventures).

e
Creacion de rutas especializadas para

sectores emergentes como AgriFoodTech,
Bioeconomiay HealthTech.

Estos avances refuerzan que el futuro del ecosistema
caleno depende de un trabajo articulado y sostenido,

en el que el Nido y las iniciativas de la CCC se proyectan
como catalizadores de largo plazo.

@ Camarade ©00000
Comerciode Cali WWW.CCC.Org.CO




Descarga los reportes completos en:

(]'._‘.,:C_)GLOMBIA
TREPORT|
KPMG

a4

‘ Colombia Tech Report 2024-2025

9 StartupBlink

The Global Startup Ecosystem Index
Report 2025
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